ĐỀ CƯƠNG HỌC PHẦN
KINH DOANH QUỐC TẾ
International Business
1. Giảng viên: 
TS. Nguyễn Quang Huy
2. Số tín chỉ:

3
3. Mục tiêu của học phần: Học phần cung cấp những kiến thức cơ bản về các phương thức giao dịch quốc tế để sinh viên có thể làm việc tại các doanh nghiệp nước ngoài và Việt Nam.

4. Nội dung chi tiết:

Bài 1: Các phương thức giao dịch mua bán quốc tế

1.1. Phương thức giao dịch thông thường, trực tiếp

1.2. Phương thức mua bán qua trung gian

1.3.Phương thức mua bán đối lưu

1.4. Phương thức tái xuất khẩu

1.5. Gia công quốc tế

1.6. Đấu giá quốc tế

1.7. Đấu thầu quốc tế

1.8. Mua bán hàng hoá ở Sở Giao dịch

Bài 2: Hợp đồng mua bán quốc tế



2.1. Những vấn đề cơ bản về hợp đồng

2.2. Các điều kiện thương mại quốc tế 

2.3. Những điều khoản quan trọng của hợp đồng



Bài 3: Chuẩn bị đàm phán ký kết hợp đồng


3.1. Những công việc đầu tiên cần chuẩn bị


3.2. Đàm phán quốc tế

Bài 4: Thực hiện hợp đồng mua bán quốc tế


4.1. Hợp đồng xuất khẩu


4.2. Hợp đồng nhập khẩu


4.3. Các chứng từ cơ bản trong ngoại thương

Bài 5: Nghiệp vụ mua bán, thuê mướn thiết bị kỹ thuật và công nghệ


5.1. Khái niệm về thiết bị toàn bộ


5.2. Các phương thức nhập khẩu thiết bị toàn bộ


5.3. Hợp đồng nhập khẩu thiết bị toàn bộ
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